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Schatz, ich mach mich grad mal

selbststandig!

FrfORUM

,Wer mit dem Gedanken spielt, sich in der Schonheits-
branche selbststandig zu machen, sollte diesen Ratgeber
lesen. Informativ, anschaulich und praxisnah auf das
Beautybusiness zugeschnitten, werden die Grundlagen
der Existenzgriindung erldutert.”

Selbststandig ohne Umwege ...

... das wiinscht sich jeder Existenzgriinder. Besonders im Beautybusiness
kann eine grindliche und strukturierte Startphase Uber Erfolg oder
Niederlage des gesamten Unternehmens entscheiden. Egal, ob Sie Friseurin,
Kosmetikerin oder Nagelstylistin sind: Zahlreiche Checklisten, Muster,
Experteninterviews u.v.m. machen diesen Ratgeber zum unverzichtbaren
Wegbegleiter auf dem Weg in die Selbststandigkeit. Und wer bereits selbst-
standig ist, erfahrt, wie sich Erfolg auf Dauer planen lasst und Durststrecken
und Motivationslocher Uberwunden werden konnen.

Dieses Buch ist das Richtige fiir Sie, wenn Sie

* die Basics der Existenzgrindung lebensnah und leicht
verstandlich prasentiert bekommen mochten

* |hre getatigten Schritte anhand von Checklisten und Notizseiten
zusammenfassen und kontrollieren wollen

* Wert auf Experteninterviews, Beispielfotos und -formulare
sowie Ratschlage aus vielen Jahren Erfahrung legen

* bereits selbststandig sind, aber besser werden wollen oder mit
Problemen im Rahmen Ihrer Existenzsicherung zu kampfen haben

* auf SpaB beim Lesen nicht verzichten mochten!

ISBN 978-3-00-035536-3
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